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«…есть разница между смотреть и видеть!»
СЕМИНАР-ОТВЕТ
«Baby Fashion. 
Визуальный мерчендайзинг в магазинах детской одежды и обуви»

Как сделать магазин интересным для покупателя и прибыльным для продавца

12 сентября 2011 г., г. Киев
ВЦ “АККО Интернешнл”

11.00 – 17.30
В процессе семинара Вы получите ответы не только на вопрос «Что такое визуальный мерчендайзинг?»,

«В чем его польза?», но и получите практическое руководство к действию

После семинара Вы сможете найти ошибки и скрытый потенциал в своих магазинах.

Использование правил мерчендайзинга, как правило, увеличивает продажи в магазине на 13% - 15% и создает дополнительный положительный имидж магазина в глазах покупателей, дифференцируя розничную точку от конкурентов.

Для кого предназначен семинар:

· Для владельцев, директоров и менеджеров магазинов  по продаже детской одежды и обуви.

· Мерчендайзеров, бренд менеджеров, специалистов розничной торговли.

· Продавцов магазинов детской одежды и обуви.

· Производителям и дистрибьюторам, распространяющих товары для детей через розничные сети.

· Проектировщиков и дизайнеров торговых пространств.

Содержание семинара: 

· Основные цели визуального мерчендайзинга

· Что такое визуальный мерчендайзинг. Отличия детского Fashion мерчендайзинга.

· Кто им должен заниматься, для чего и как часто.

· Инструменты визуального мерчендайзинга

· Трехуровневая система визуального мерчендайзинга

· Внешний вид торговой точки. Обзор примеров Торговых Точек участников семинара с рекомендациями  по улучшению.

· Организация парковки
· Вывески
· Вход в магазин
· Витрины
· Типы витрин

· Правила организации витрины
· Организация торгового зала. Обзор примеров Торговых Точек участников семинара с рекомендациями  по улучшению.

· Зонирование и планировка

· Расположение кассы

· Расположение специальных зон.

· Расположение отделов

· Зонирование ассортиментных групп

· Зонирование по ценовым категориям

· Стратегический треугольник

· «Горячие» и «холодные» зоны в магазине. Методы нейтрализации холодных зон.

· и т.д.

· Навигация в торговом зале детского магазина

· Информация в магазине

· Ценники

· POS-материалы
· Информация о товаре

· Освещение и Цвет

· Аромомаркетинг и Аудиомаркетинг

· Демонстрация и выкладка детской одежды, обуви, товаров. 
· Выбор концепции презентации товара
· Способы презентации
· Основные инструменты и правила визуального мерчендайзинга
· Принцип 7±2

· Правило группировки

· Правило двух секунд

· Баланс цвета и формы

· Закон симметрии. Почему ассиметрия предпочтительней симметрии. 

· Приемы создания ассиметричной выкладки

· Создание видимости движения товара 

· Правило льготного влияния

· Правило демонстрации новинок

· Правило 3/90

· Фокусные точки

· Перекрестный мерчендайзинг

· Организация эффективной презентации товара:

· Баланс

· Ритм 

· Доминанта (акцент)

· Пропорции

· Гармония

· Типичные ошибки мерчендайзинга детских товаров: 

a. Их последствия. 

b. Как исправить

Внимание!

Слушатели семинара могут прислать фотографии, планировки и планограммы своих магазинов, а также вопросы ведущему семинара до 10 августа 2011г.
Ответы на них и рекомендации будут даны во время семинара.

По окончании семинара участники смогут:

· использовать законы и правила визуальной презентации детской одежды и обуви.
· оценить и эффективно использовать незадействованные ресурсы торгового пространства

· повысить прибыльность магазина, используя простые и относительно недорогие мероприятия

По окончании семинара участники найдут ОТВЕТЫ на вопросы:

· Как и почему  работают законы мерчендайзинга?

· Как сделать так, чтобы Ваши товары могли продавать себя сами без помощи продавца?

· Как помочь покупателю быстро сориентироваться в торговом зале и сделать больше покупок?

· Как создать для покупателя такое пространство в магазине, в котором ему ПОНЯТНО, УДОБНО и ИНТЕРЕСНО. 
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Ten.: +38 067 502 0787
Ten.: +38 044 223 5187

e-mail: info@antre.kiev.ua
http://www.antre kiev.ua
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